


既存メニューと組み合わせて“稼働率を変えず”に単価アップ、売上アップ
が可能となります。

導入することで実現する4つの効果
客単価アップ効果 01

特定の箇所のムダ毛をピンポイントで処理できるため、より細かい部位の脱毛
が可能となり、眉周り・襟足・ヒゲ・Vラインなどの「専門性」が向上します。

専門性アップ効果 02

細やかなデザイン脱毛に対応可能となり、他サロンではお手入れが難しい箇所
まで網羅できるため、集客のための差別化に繋がります。

差別化アップ効果 03

簡単に、スピーディーに、美しく、眉・耳・デリケートゾーンなど従来の照射面で
は難しく細かな形状や複雑な部位にも、安全に最適なアプローチが可能とな
り、顧客満足度120%アップを実現します。

顧客満足度アップ効果 04
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脱毛業界はまさに戦国時代！
勝ち抜くには、差別化と独自メニューが必須

細部まで抜かりない施術を可能にする
スポットケアアイテム

これらの問題を解決

これまで照射が難しかった細かい場所にアプローチが可能。
業務用脱毛機「CLEAR/SP-efシリーズ」、「Jシリーズ」に対応した
小型アタッチメントを開発いたしました。

業務用脱毛機「CLEAR/SP-efシリーズ」、「CLEAR/SP-Jシリーズ」専用
スポットケアアタッチメント

定価：135,000円（税抜）

ディテールまでこだわった、“隙の無い美しさ”
を叶えるスポットケア脱毛

生活を快適にする脱毛から新時代脱毛へ

価格競争が起き
単価が上げにくい
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差別化しづらく
リピート率が低い
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他店との競争になり
新規集客が
うまくいかない
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